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Sabadell Amèrica

El banc obté la llicència bancària  
per operar a Mèxic.

Descripció del negoci

El negoci de Sabadell Amèrica està integrat per diverses 
unitats de negoci, dues entitats bancàries, un corredor de 
borsa i inversions, participades i oficines de representació 
que en el seu conjunt gestionen les activitats del negoci 
financer de banca corporativa, banca privada i banca 
comercial. Aquest negoci està gestionat des de Miami, on 
Banc Sabadell disposa d’una international full branch 
(SIB) que opera des de l’any 1993 i d’una entitat bancària, 
Sabadell United Bank (SUB), que desenvolupa el negoci 
de banca comercial al sud de Florida. L’any 2012, el banc 
va obrir una oficina de representació a Nova York des de 
la qual es gestiona bona part del negoci de finançament 
estructurat, i el 2015 ha obert oficines de representació a 
Colòmbia i al Perú per potenciar el negoci de banca cor-
porativa i finançament estructurat. A més a més, el 2014 
Sabadell Capital es va establir a Mèxic per desenvolupar 
una cartera de crèdits corporativa i de project finance, la 

qual s’ha consolidat el 2015 i l’agost de 2015 va obtenir una 
llicència per operar com a banc en aquest país.

El banc ofereix serveis en coordinació amb les oficines de 
representació de Mèxic, Colòmbia, el Perú, República Domi-
nicana i Veneçuela prestant atenció i servei als nostres clients.

Activitat i claus de l’exercici de 2015

Sota l’eix d’internacionalització del Pla Triple, l’agost de 
2015 va obtenir una llicència bancària a Mèxic, que li 
permetrà operar com a banc comercial en aquest país a 
partir de l’inici de 2016 denominat Banco Sabadell, S.A., 
Institución de Banca Múltiple. D’aquesta manera, junta-
ment amb la posada en marxa de Sabadell Capital el 2014, 
societat financera d’objectiu múltiple (Sofom), s’amplia 
l’activitat del banc en aquest territori. Al tancament de 
2015, aquesta ha assolit la xifra de 1.000 milions de dòlars 
en finançament a grans empreses i projectes. 

En milions d’euros

 2014 2015 % 15/14

Marge d’interessos  148,08 216,10 45,9 

Comissions netes 25,72 26,46 2,9 

Altres ingressos 3,18 2,21 (30,5)

Marge brut 176,98 244,77 38,3

Despeses d'explotació (111,37) (142,34) 27,8

Marge d'explotació 65,61 102,43 56,1

Dotacions de provisions (net) 3,49 2,94 (15,7) 

Pèrdues per deteriorament d'actius (23,00) (29,15) 26,7 

Altres resultats 2,53 4,77 88,5 

Resultat abans d'impostos 48,63 80,99 66,5 

Ràtios (%)    

ROE (benefici sobre recursos propis mitjans) 10,8 14,5  

Eficiència (despeses generals d'administració 
sobre marge brut)

 
58,0

 
54,1

 
 

Ràtio de morositat 1,0 0,6  

Ràtio de cobertura de dubtosos 89,5 142,6  

Volums de clients    

Inversió creditícia 4.942 7.374 49,2 

Recursos 5.478 6.769 23,6 

Valors dipositats 1.790 1.996 11,5

Altres dades    

Empleats i empleades 692 764 10,4

Oficines 28 28 —

  
Amb tipus de canvi aplicat el 2015 USD 1,0887 i el 2014 USD 1,2141.
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D’altra banda, l’octubre de 2015 es van obrir les oficines  
de representació del Perú i Colòmbia.

Durant l’exercici de 2015, el banc ha continuat amb el 
projecte de consolidació de banca domèstica a l’estat de 
Florida, a través de la seva filial Sabadell United Bank, 
amb la potenciació del negoci de banca associada i pro-
grames de millora d’eficiència operativa.

Banc Sabadell gestiona als Estats Units prop de 17.000 
milions de dòlars en volum de negoci (crèdits, dipòsits de 
clients i actius de clients fora del balanç), i manté 9.400 
milions de dòlars en actius totals, cosa que el situa com a 
quart banc local a Florida per actius totals (assumint un 
combinat de Sabadell Miami Branch i Sabadell United 
Bank). 

Amb la seva estructura actual, Banc Sabadell cons-
titueix una de les poques entitats financeres de la zona 
amb capacitat i experiència per prestar tot tipus de serveis 
bancaris i financers, des dels més complexos i especialit-
zats per a grans corporacions, com operacions de project 
finance, fins a productes per a particulars, passant per tots 
els productes i serveis que puguin necessitar professionals 
i empreses de qualsevol mida (G4). 

Objectius per a 2016

Seguint amb l’estratègia establerta en el Pla de negoci Tri-
ple, durant el 2016 es continuarà impulsant el creixement 
del banc a la regió en totes les línies de negoci actualment 
establertes, així com afegint productes i serveis que apor-
tin valor als clients. 

A través de Banco Sabadell, Institución de Banca 
Múltiple, el gener de 2016, s’iniciarà la banca d’empreses 
per posteriorment atendre el segment de banca de parti-
culars affluent; tot això, amb un enfocament de servei de 
qualitat altament personalitzat i amb una gran aposta per 
la tecnologia. D’acord amb això, l’objectiu de la institució 
bancària per al 2016 és arribar als cent clients en banca 
d’empreses i atorgar crèdits per més de 100 milions de 
dòlars a empreses i corporacions.

A més a més, a través de les oficines de representació 
a Colòmbia i al Perú s’aconseguirà incrementar l’activitat 
comercial en aquests països.

Banc Sabadell Miami Branch

L’oficina operativa del banc a Miami manté més de 4.700 
milions de dòlars en recursos gestionats de clients al 
tancament de l’exercici de 2015, amb un increment del 
7% respecte a l’exercici anterior. La inversió creditícia 
ha registrat un creixement del 59% i ha arribat a 3.400 
milions de dòlars, i s’ocupa de les necessitats de les em-
preses internacionals mitjançant la concessió de línies de 
finançament de circulant a mitjà i llarg termini. 

Durant el 2015, Banc Sabadell Miami Branch ha con-
tinuat fent la seva activitat de finançament de projectes 
en el sector d’energia i turisme, principalment als Estats 
Units i Mèxic. El benefici net del banc a Miami ha arribat 
aproximadament a 34 milions de dòlars.

Sabadell United Bank

El 2015 Sabadell United Bank ha continuat amb el seu 
projecte de millora d’eficiència operativa i de vendes, i ha 
posat un èmfasi especial en el programa d’hipoteques a la 
seva base de clients, en la potenciació de l’activitat comer-
cial a la xarxa d’oficines i en el desenvolupament de canals 
alternatius de vendes i serveis. 

Actualment, Sabadell United Bank disposa d’un total 
de vint-i-set oficines a través de les quals ofereix serveis a 
l’estat de Florida, especialment als comtats de Miami-Da-
de, Broward i Palm Beach, així com a la costa oest de 
Florida –Tampa, Sarasota i Naples–, i se situa com el vuitè 
banc local per volum de dipòsits.

En el transcurs de l’exercici de 2015, Sabadell United 
Bank ha mantingut el seu programa de potenciació de la 
seva marca als diferents mercats, amb un èmfasi especial 
en professionals i emprenedors, així com grans patrimo-
nis als quals presta serveis de banca privada i gestió de 
patrimonis a través de la seva divisió de wealth manage-
ment amb la marca Sabadell Bank & Trust.

Així mateix, ha continuat creixent la seva cartera cre-
ditícia de commercial real estate, amb criteris de selecció 
de préstecs que contribueixin a la diversificació de la 
cartera creditícia i aportin valor al banc. 

En finalitzar l’exercici de 2015, Sabadell United Bank 
disposa de més de 5.000 milions de dòlars en actius, 
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aproximadament 4.200 milions de dòlars en dipòsits i 
prop de 3.900 milions en crèdits, gestiona carteres d’in-
versions de clients per un import de prop de 700 milions 
de dòlars, i presta servei a més de 36.000 clients. Sabadell 
United Bank ha aportat al grup un benefici de prop de 35 
milions de dòlars en l’exercici de 2015.

Sabadell Securities

Sabadell Securities USA, Inc. és un corredor de borsa i 
assessor d’inversions en el mercat de valors, i està registrat 
com a investment advisor davant la SEC (Securities and 
Exchange Commission). Sabadell Securities comple-
menta i enforteix l’estratègia de consolidació del negoci 
Sabadell Amèrica.

Presta serveis d’inversió i gestió de patrimonis a clients 
de banca comercial, banca personal, banca corporativa 
i banca privada. La seva estratègia de negoci s’orienta a 
satisfer les necessitats financeres dels seus clients, mitjan-
çant assessorament d’inversions en el mercat de capitals.

Sabadell Securities és membre de la Finra (Financi-
al Industry Regulatory Authority) i la SIPC (Securities 
Investor Protection Corporation), i utilitza els serveis de 
Pershing LLC, filial de The Bank of New York Mellon, per 
a la compensació, la custòdia i els serveis administratius.

Mèxic

El 2015 s’ha consolidat l’operació de Sabadell Capital 
(societat financera d’objecte múltiple o Sofom). La cartera 
creditícia d’aquesta societat està enfocada als sectors 
d’infraestructura, energia, indústria i turisme.

Durant l’any, els crèdits van augmentar més d’un 
125%, i van superar els 1.000 milions de dòlars. En el seu 
primer any operatiu complet, Sabadell Capital ha aconse-
guit un resultat abans d’impostos de més de 5 milions de 
dòlars. 

A més a més, l’agost de 2015 es va obtenir una llicència 
bancària a Mèxic per a Banco Sabadell, Institución de 
Banca Múltiple, amb l’objectiu d’iniciar l’activitat bancà-
ria el 2016, i es van començar a captar dipòsits i atorgar 
crèdits a clients que complementessin i diversifiquessin el 
negoci actual de Sabadell Capital al territori.

Transformació d’Actius

Significativa reducció dels actius  
problemàtics. S’accelera la  

baixada de la morositat i millora  
la tendència dels actius en el balanç.

Descripció del negoci

Transformació d’Actius gestiona de manera transversal el 
risc irregular i l’exposició immobiliària, a més d’establir i 
implementar l’estratègia de participades immobiliàries, 
entre les quals destaca Solvia.

Pel que fa a risc irregular i exposició immobiliària, 
es focalitza a desenvolupar l’estratègia de transformació 
d’actius i a integrar la visió global del balanç immobiliari 
del grup amb l’objectiu de maximitzar-ne el valor.

Activitat i claus de l’exercici de 2015 

Durant l’exercici de 2015 s’ha aprofundit en el desenvolu-
pament de l’estratègia de transformació d’actius establer-
ta en exercicis anteriors, l’objectiu principal de la qual 
és l’optimització del seu valor, ja sigui mitjançant la seva 
gestió, per maximitzar el possible recorregut de valor, o 
mitjançant la desinversió, en cas que aquesta sigui l’alter-
nativa òptima.


