Sabadell Ameérica
Descripcio del negoci

El negoci de Sabadell America esta integrat per diverses
unitats de negoci, dues entitats bancaries, un corredor de
borsaiinversions, participades i oficines de representacié
que en el seu conjunt gestionen les activitats del negoci
financer de banca corporativa, banca comercial i banca
privada. Aquest negoci esta gestionat des de Miami, on
Banc Sabadell disposa d'una oficina al'exterior (SIB - Sa-
badell International Branch) que opera des de 1'any 1993,
enfocada a banca corporativa i banca privada, i d'una
entitat bancaria, Sabadell United Bank (SUB), que de-
senvolupa el negoci de banca comercial al sud de Florida.
L'any 2012, el banc va obrir una oficina de representacié a
Nova York, des de la qual es gestiona bona part del negoci
de finangament estructurat. E1 2015, va obrir oficines de
representacié a Colombia i el Pert per potenciar el negoci
de banca corporativa i financament estructurat. A més
amés, el 2014 Sabadell Capital es va establir a Meéxic

per desenvolupar una cartera de credits corporativa i de
project finance. Al gener de 2016 es van iniciar les operaci-
ons bancaries de Banc Sabadell a Mexic i es va obrir banca
comercial en aquest pais amb un enfocament inicial en
banca d'empreses.

En milions d'euros

El banc presta serveis als seus clients des de centres ope-
ratius en coordinacié amb les oficines de representaci6 de
Colombia, el Pert i Reptblica Dominicana.

Amb la seva estructura actual, Sabadell Ameérica
constitueix una de les poques entitats financeres de la zona
amb capacitat i experiencia per prestar tot tipus de serveis
bancaris i financers, des dels més complexos i especialit-
zats per a grans corporacions, com operacions de project

Jfinance, fins a productes per a particulars, passant per tots
els productes i serveis que puguin necessitar professionals
i empreses de qualsevol mida.

T9 Sabadell Ameérica

2015 2016 % 16/15
Marge d’interessos 216,10 249,93 15,7
Comissions netes 37,08 41,91 13,0
Altres ingressos 2,21 14,45 554,0
Marge brut 255,39 306,29 19,9
Despeses d'explotacio (142,34) (164,83) 15,8
Marge d'explotacio 113,05 141,47 25,1
Dotacions de provisions (net) 2,94 0,04 (98,6)
Resultats i pérdues d'actius problematics (29,15) (14,87) (49,0)
Altres resultats 4,77 0,54 (88,7)
Resultat abans d'impostos 91,60 127,18 38,8
Ratios (%)
ROE (benefici sobre recursos propis mitjans) 7,1 7,0 —
Eficiencia (despeses d'administracié 54,1 50,6 —
sobre marge brut)
Ratio de morositat 0,6 0,3 —
Ratio de cobertura de dubtosos 142,6 269,7 —
Volums de clients —
Inversié6 crediticia 7.374 9.261 25,6
Recursos 6.769 7.815 15,5
Valors dipositaris 1.996 2.562 28,3
Altres dades
Empleats 764 868 13,6
Oficines 28 35 25,0

Amb tipus de canvi mitja aplicat el 2016 per a compte de resultats USD 1,1052 i MXN 20,7365 i per al balanc tipus de

canvi USD 1,0541 i MXN 21,7719.
Per al 2015 amb tipus de canvi aplicat USD 1,0887 i MXN 18,9145.
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Activitat i claus de
I'exercici de 2016

El 2016 ha estat un any important en la consolidacié de
les linies de negoci existents i ha permes aprofundir en
iniciatives de 2015 que van aconseguir un creixement en
volum de negoci del 19% en inversions, recursos de clients
ivalors dipositats (G3).

Al desembre d'aquest any, Sabadell International
Branch (SIB) va adquirir una cartera de prop de 800 mi-
lions de dolars en volum de negoci a Itat Private Banking,
de manera que ha reforcat el Sabadell com a referencia
en banca privada per als clients de Llatinoamerica. Amb
aquesta adquisici6 se suma la vuitena operaci corporativa
alaregio en menys de deu anys.

En el negoci de banca corporativa, SIB va continuar
creixent en nous mercats, sumant el 90% de creixement
en inversions en coordinacié amb les oficines de repre-
sentacio del Pert i Colombia. A aix0 s’hi va sumar un
increment en el volum de negoci generat des dels Estats
Units, de manera que va aconseguir créixer un 15% en
credits, un 29% en recursos de clients i un 28% en valors
dipositats. Com a resultat del creixement organic i inor-
ganic, el total de volum de negoci de SIB va ser un 23%
superior al 2015, amb un benefici net abans d'impostos
de 64 milions de dolars.

Als Estats Units, el banc, a través de Sabadell United
Bank (SUB), ha mantingut el seu programa de potenciacié
de marca en els diferents mercats que atén, amb especial
emfasi en professionals i emprenedors, aixi com grans pa-
trimonis als quals presta serveis de banca privada i gestora
de patrimonis a través de la seva divisi6 Sabadell Bank and
Trust (SB&T). Gracies a aquests esforcos, el 2016, SB&T
va ser escollit guanyador com a millor banc de gesti6 de
patrimoni al sud de Florida pel Daily Business Review.
Durant el 2016 el volum de negoci va créixer un 7%, de
manera que va arribar a 9,2 bilions de dolars i va sumar 79
milions de benefici abans d'impostos durant 'exercici, fet
que significa el 26% d'increment gracies a iniciatives en
millores d'eficiéncies.

Alaresta d'America, i continuant amb el que establia el
Pla Triple, s'ha aprofundit en el que es va iniciar el 20141
2015 i s’ha consolidat Sabadell Capital, societat finance-
ra d'objectiu multiple (Sofom), que gestiona operacions
financeres de banca corporativa i financament estructurat,
amb un important creixement en inversions de 593 mili-
ons de dolars, de manera que s’ha aconseguit una rendibi-
litat abans d'impostos de 30 milions.

Aixi mateix, i seguint l'estrategia d'expansioé a Mexic, a
finals de 2015 es va obtenir la llicencia bancaria que va per-
metre la creaci6 de Banc Sabadell al pais nord-america. El
banc va iniciar les seves operacions al gener de 2016, i es va
concentrar inicialment en la prestaci6 de serveis financers
de banca d'empreses. En menys d'un any d'operacions, el
banc ha aconseguit arribar a un volum de negocis de 393
milions de dolars entre credits i diposits.
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